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El sector de la madera en nuestra Comunidad
es una industria en continua evolucién que,
desde la creacion del Gremi de Fusters hace
800 anos, ha sabido adaptarse a los tiempos
sin perder de vista sus raices de oficio
artesano. Inmersos en la transformacion
digital y el cambio de modelo industrial hacia
una economia circular, los empresarios y
empresarias son conscientes de que el lema
“renovarse o morir” es, hoy més que nunca,
una prioridad. Desde Asemad recogemos

el testigo de esta necesaria renovacion del
sector, sumando a nuestros retos de futuro
una apuesta por las mujeres profesionales
con la incorporacion en la nueva Junta
Directiva de la Asociacion, por primera vez
en su historia, de cinco vocales mujeres. Un
hecho histérico que nos acerca mas aun a la
realidad social y econémica de la que todos
formamos parte.
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Razones para asociarse

La Asociacion de Empresarios de Carpinteria y Afines de la Comunidad Valenciana, Ase-
mad, es una organizacion empresarial independiente que aglutina y representa a las
empresas valencianas del sector de la Carpinteria de Madera.

El sector que engloba la Asociacion contempla un heterogéneo grupo de actividades que
abarca la carpinteria de taller, mecanica, obra, parquet y entarimados, persianas, moldu-
ras, puertas, ventanas y mobiliario de cocina.

Te presentamos siete razones para asociarte:

¢Quieres estar al dia de toda la informacion que afecta a tu empresa?

En ASEMAD enviamos todos los afnos mas de 50 circulares, 12 boletines de noticias, 80
emails informativos, 2 revistas corporativas, y mantenemos al dia nuestra web con toda
la actualidad del sector.

¢Quieres que las personas de tu empresa se desarrollen y adquieran nuevos conocimien-
tos?

En ASEMAD formamos a nuestros asociados. Ofertamos anualmente mas de 25 cursos
de formacion gratuita, con mas de 120 alumnos, convocamos seminarios y jornadas
informativas con todos los temas de actualidad y todo ello con un amplio abanico de
contenidos para formar tanto a los gerentes como al mando intermedio o al mismo car-
pintero.

¢Quieres que los procesos de tu empresa estén bien gestionados?

En ASEMAD se estan implantando en los ultimos afos el sistema de Gestion de Calidad
QM ORO en mas de 14 empresas asociadas. Ademas se ha desarrollado un software de
gestion integral GESMAD que se encuentra implantado en mas de 25 empresas. Por otra
parte, empresas asociadas se estan beneficiando de la consultoria de métodos innova-
dores de gestion para ayudar a las empresas a ser mas competitivas.

¢Quieres que tu empresa esté bien asesorada?
En ASEMAD mas de 80 empresas confian en nuestros servicios juridicos, avalados con
personal altamente cualificado y con mas de 25 afnos de experiencia en el sector.

¢Quieres conocer nuevos mercados y nuevo producto?

En ASEMAD conoceras a través de su departamento de comercio exterior, todas las mi-
siones comerciales relacionadas con el sector de manera puntual. Las empresas se be-
nefician de la bolsa de viajes de estas misiones a los diversos mercados internacionales.

¢Quieres beneficiarte de ayudas, subvenciones y precios mas competitivos?
En ASEMAD te haremos conocedor de todo tipo de subvenciones y ayudas facilitandote

toda la tramitacion de las mismas.

¢Quieres formar parte de un colectivo que mira hacia delante con optimismo?
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MG WOOD PROJECTS

La empresa esté trabajando en un ambicioso proyecto que vera la luz durante la pri-
mera mitad de 2021. Se trata de la apertura de un exclusivo showroom en el centro
de Valencia. Dirigido exclusivamente a profesionales (interioristas, arquitectos, decora-
dores, instaladores...), en este espacio MG Wood projects expondra de forma visual-
mente atractiva una amplia gama de productos con los que ejecutar los proyectos de
interiorismo mas exigentes. Cocinas, vestidores, panelados, puertas de paso... Seran
protagonistas en un showroom donde los expertos de la empresa asistirdn, asesoraran
y ayudaran a los clientes en la toma de decisiones.

EMEDEC

La empresa especializada en la distribucion de materiales derivados de la madera, am-
plia sus instalaciones con méas de 10.000 metros cuadrados en el municipio valenciano
de Quart de Poblet. Una nueva infraestructura que permitird a la compania potenciar la
calidad del servicio al cliente, ofreciendo mayor agilidad en la preparacion de pedidos,
mayor seguridad para los stocks y, en general, reforzard la operatividad en todas sus
areas. EMEDEC, que este ano celebra treinta afos brindando a los profesionales de

la carpinteria, el interiorismo, la arquitectura y el disefio soluciones avanzadas en el
ambito de la madera, cuenta con una marca propia, Panelate, y con las firmas mas
prestigiosas del sector como Egger, Finsa, Finfloor, Abet Laminati, Viroc y Organoid.

GALERIA

CARPINTERIA ALBINANA

Carpinteria Albinana ha ejecutado el monu-
mento al llaurador de Alfafar, una reproduc-
cién de una noria agricola, como aquellas que
nuestros antepasados utilizaban para sacar el
agua de las acequias con que regaban sus
campos. En un municipio de tradicién agrico-
la como Alfafar, las norias eran un elemento
imprescindible para el trabajo de los llaurado-
res de la marjal, a quienes se ha dedicado
este monumento realizado en madera de iro-
co, un material altamente resistente y apto
para espacios exteriores, con una imprima-
cion de pintura de poro abierto para resistir
la intemperie.

FELDER

El grupo austriaco presenta un sistema de seguri-
dad que garantiza la seguridad de los carpinteros. El
sistema de contacto preventivo PCS® es una revo-
lucionaria innovacion para dispositivos de seguridad
en escuadradoras con carros deslizantes. Basada en
el principio de repulsion electromagnética permite
un tiempo de respuesta extremadamente corto, de
unos pocos milisegundos. El dispositivo de seguri-

dad reconoce el tejido humano en la zona de peligro y
hace que la hoja de corte desaparezca, hundiéndose
repentinamente debajo de la mesa. Sin contacto, sin
lesiones.
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milesi

barnices para madera

Milesi presenta:

All in one, la innovadora linea
de productos al agua que reldine en un Unico
producto el impregnante, fondo y acabado.

Los productos All in One estan disponibles en
transparente (XGC06x Serie Color Gloss), coloreados
(XGCO06x Series Gloss) y pigmentado (XGT06x Color
Gloss) en todos los colores deseados con grado de brillo
de 15 a 60 gloss.

Son ideales para ventanas, persianas, contraventanas,
shutters, puertas, casas de madera, muebles de jardin
y elementos estructurales, en maderas frondosas,
coniferas y especies exéticas.

Aplicacion a pistola y a brocha y el secado
es a temperatura ambiente.

Para mayor informacion visite www.milesi.es: puede contactamnos directamente o al distribuidor autorizado de Milesi mas cercano.
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Milesi presenta un nuevo recubrimiento especifico para decks: Hydro-
crom Lasur XWCBAAT, que proporciona a las superficies de madera una
proteccion especial, nutriéndola para que se mantenga intacta y no se
vuelva gris; ademas de tener una excelente resistencia al desgaste y al
trafico frecuente de personas. El uso de materias primas de Ultima gene-
racion en su formulacién, lo convierte en un producto con una excelente
resistencia a la permeabilidad dindmica y al mismo tiempo facilita la salida
del vapor de agua de la madera hacia la superficie, evitando aquellos de-
fectos directos o indirectos que perjudiquen la resistencia de la durabilidad
del revestimiento.

CANTISA

Cantisa dispone de todos los cantos para los nuevos disefos de melanina
de Sudesa. Cantisa cuenta con las 22 referencias de cantos que comple-
mentan los nuevos disefios de Sudesa: madera, metalizados, unicolores y
fantasias. Cada gama de disefos y texturas recientemente desarrollados
en Sudesa tienen su canto disponible en Cantisa. Ya se pueden solicitar, a
partir de un rollo y en cualquier ancho. Para conocer las correspondencias
tablero-canto, Cantisa dispone en su web de muestrario, tabla de equiva-
lencias y buscador.

TRESMADER

La empresa especializada en suministros de carpinteria ha centrado su dis-
tribuciéon de tableros recubiertos de melamina en la firma Finsa, por lo que
amplia asi su catalogo en 52 nuevos disenos. Ademas, a partir de ahora,
gracias a la implantacién del software TopSolid, Tresmader ha puesto en
marcha una oficina técnica dirigida a satisfacer las necesidades digitales
de produccién de todos los carpinteros y poder ofrecer a sus clientes las
mejores soluciones CAD/CAM.

ALTO TURIA

Alto Turia distribuye en exclusiva el deck de Bambu de Rebo, una tarima
para exterior resistente, duradera y sostenible, proveniente de un material
como el bambu, reconocido como materia prima inagotable. Con un tra-
tamiento fisico puro de carbonizacién de alta temperatura y un acabado
termotratado y aceitado, sus caracteristicas son éptimas para uso exte-
rior. Su alta durabilidad (Clase 1 — EN 350), comportamiento al transito
(Clase 4-EN 335), gran resistencia al deslizamiento (R10) y al fuego (Bfl-s1)
lo convierten en un producto idéneo tanto para uso residencial, publico y
hotelero. Valenciana de Molduras Alto Turia es el distribuidor exclusivo en
Espana de este deck.
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CARPINTERIA MORENO

Miami es el destino de los Ultimos proyectos realizados por Carpinteria
Moreno, que trabaja de la mano de arquitectos locales en proyectos re-
sidenciales integrales, donde la empresa se encarga de fabricar todo el
paquete de carpinteria -incluyendo puertas, cocinas, armarios, vestidores,
y todo tipo de piezas de carpinteria integrada (panelados, etc.)-. El mobi-
liario, que se produce a medida en Espafa exclusivamente para estos tra-
bajos, es de rechapado de madera con diferentes tintes, unos acabados
muy apreciados y solicitados en Estados Unidos.



MIGUEL GARRIDO

WOOD PROJECTS

Pol. Horta Vella- C/ Ocho n°51 - Naves 4y 5
46117 Bétera, Valencia - Tels.: (+34) 961 690 911 - (+34) 689 837 199 - (+34) 678 452 159
info@carpinteriagarrido.es - www.carpinteriagarrido.es



NOTICIAS

Renovada la Junta Directiva de Asemad, a la que se
incorporan mujeres por primera vez en su historia

La Asamblea Extraordinaria Electoral de Asemad, celebrada el
pasado 1 de octubre en su sede de Paterna, procedio a la elec-
cion de su nueva Junta Directiva para los préximos cuatro anos.
En el transcurso de la Asamblea el también reelegido presidente
de Asemad, Alejandro Bermejo, dio la bienvenida a la nueva Jun-
ta Directiva a la que se incorporaron seis nuevos miembros, en-
tre ellos cinco nuevas vocales todas ellas mujeres empresarias y
directivas del sector.

OBJETIVOS:

De esta forma Asemad (el Gremi de Fusters, uno de los mas
antiguos de Espana), incorpora por primera vez en su historia a
mujeres en su Junta Directiva. Una noticia que ha sido muy bien
acogida en el sector, trascendiendo incluso a la prensa como
un gesto inequivoco de renovacion de un sector industrial que,
a pesar de su antigliedad vy tradicién, se encuentra en continua
transformacion.

La nueva Junta Directiva de Asemad al completo. Fotos: Tato Baeza.
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NOTICIAS
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Cinco nuevas directivas

Ocho siglos han tenido que pasar para que el Gremi de Fusters, uno de los gremios ar
tesanos con mas solera de Espafa, introduzca mujeres en su Junta Directiva. Las cinco
mujeres vocales que se incorporan al equipo son: Margarita Gomis Canals, Ana Ferrero
Aleix, Patricia Sancho Fernandez, Cristina Pitarch Felipe y Barbara Rodriguez Ramon.
También se ha incorporado como vocal Miguel Angel Morcillo.



Renovacion Asemad

Por Alejandro Bermejo.
Presidente de Asemad

Finalizada una etapa, que comenzdé nuestro anterior Presidente
Toni Alonso al que tengo un especial recuerdo por inculcarme el
orgullo de representar a este Gremio, en la que hemos alcanza-
do muchos objetivos que nos propusimos, que No veo necesa-
rio enumerar de nuevo, puesto que han sido publicados en esta
misma revista, afrontamos una nueva con la misma responsabi-
lidad y compromiso que la anterior.

Eso si, con una Junta parcialmente renovada en la que seguimos
gente con dilatada experiencia pero cabe destacar la incorpo-
raciéon de gente mas joven (con vistas al relevo generacional),
intentando ser representativa de todos los subsectores que for
man nuestro sector y por primera vez en su historia casi paritaria
en cuanto al nUmero de mujeres y hombres en nuestros érganos
de gobierno.

Nuestros objetivos siguen teniendo como prioridad la visibilidad
de nuestra asociacion e interlocucion con la administracion para
la puesta en valor y defensa de los intereses de nuestro sector,
entre muchos otros, al igual que fomentar el consumo de nues-
tros productos mediante la sensibilizacién e informacién. Al fin
y al cabo ocupar el espacio empresarial que nos corresponde
como uno de los de mayor peso econémico en la Comunitat.
También abiertos a cualquier propuesta o sugerencia que pueda
hacer cualquier asociado para nuestra mejora.

Establecer sinergias con el espacio del contract es algo total-
mente necesario, hay un importante mercado para ambas partes
y pertenecer a una federacion autonémica (de peso y reconoci-
miento a nivel estatal) como FEVAMA es una oportunidad que
no debemos dejar pasar. Durante estos Ultimos afnos hemos in-
tentado ganar protagonismo para en un futuro estar todos bajo
un mismo “paraguas” y unas mismas siglas, pues no tiene sen-
tido que no vayamos todos en una misma direccién con un solo
interlocutor.

Una vez més seguiremos intentando hacerlo lo mejor posible,
luchando por el bien de nuestros negocios y el beneficio de
nuestros asociados, y los que todavia no estan, transmitirles me-
diante la comunicacion y difusion que hay gente desinteresada
prestando un tiempo y un esfuerzo por el bien de todo el sector.

' TECNOLOGICA

New decks for new generations...

CONSULTE SU DISTRIBUIDOR
www.altodeck.com
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Nace B2BMarket, su marketplace del habitat

Las empresas del sector del habitat ya cuentan con
una plataforma B2B especifica para su actividad,
en la que pueden ofrecer sus productos y servicios,

Nace un canal directo para ofrecer sus
productos y servicios a otras empresas,
estableciendo nuevos contactos, clientes
potenciales y la posibilidad de negociar
de forma répida y sencilla. Hablamos de
la plataforma B2BMarket, el canal de co-
mercio electrénico que se va a convertir
en el punto de encuentro de las empresas
del sector del habitat (madera, mueble,
carpinteria y afines, y proveedores de pro-
ductos y servicios de esta industria). Re-
gistrandose en B2BMarket, las empresas
del sector pueden formar parte de las 270
prestigiosas marcas nacionales que ya
respaldan la plataforma, que cuenta con
mas de 850 productos y servicios, con
sus caracteristicas y detalles técnicos.
B2B Market esta gestionado por Fevama
y Aidimme, y es el fruto de los resultados
de investigacion del proyecto europeo
Nimble (G.A. 723810). Se trata de una
plataforma fiable, por lo que las empre-
sas registradas pasan por un proceso de
validacion de forma que las valoraciones
(‘rating’) a las empresas, una vez finaliza-
da una transaccion (o colaboracion), son
totalmente veraces.

La digitalizacién y las plataformas colabo-
rativas son el trampolin para alcanzar los
objetivos de eficiencia méxima con agili-
dad. En el caso de las ventas de produc-
tos y servicios, B2BMarket permite una
inmediatez en la busqueda y seleccion de
proveedores que los canales habituales

B2BMarket-
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no ofrecen. Publicando sus productos vy
servicios, las empresas consiguen hacer-
los mas visibles, gracias a que aparecen
en las busquedas que realizan otras em-
presas, posibilitando recibir ofertas y pedi-
dos, ademas de buscar nuevos productos
y servicios, sin llegar a efectuar el pago.

Por esta razon, la plataforma serd el punto
de encuentro B2B del habitat, un espacio
digital donde se potencian los factores de
competitividad claves para el crecimiento
de las empresas: la internacionalizacion,
el desarrollo de cadenas de valor globales
y de nuevos canales de comercializacion.
B2BMarket colabora asi dinamizando y re-
activando la colaboracién entre empresas.
Es por ello que B2BMarket cuenta con el
apoyo de la Conselleria de Economia Sos-
tenible, Sectores Productivos, Comercio y

buscar proveedores, establecer nuevos contactos y
generar negocios a través de la plataforma digital
B2BMarket, su marketplace del habitat.

B2BMARKET
PERMITE UNA
INMEDIATEZ QUE
LOS CANALES
HABITUALES NO
OFRECEN

Trabajo, mediante la firma de un convenio
con Fevama para el apoyo en el gjercicio
2020 a acciones singulares para la reac-
tivacion y la reconversion de la actividad
industrial de la Comunitat Valenciana.

En estos momentos la plataforma se en-
cuentra en estado beta, por lo que las
empresas pueden probar y experimentar
sin coste alguno, asi como realizar todas
las sugerencias de mejora que sirvan para
incorporar funcionalidades en cada nueva
version. B2BMarket estd disponible en
espanol e inglés y tiene vocacion interna-
cional.

Registrese en:
www.b2bmarket.aidimme.es

% GENERALITAT
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Conselleria d’Economia
Sostenible, Sectors Productius,
Comerg i Treball

La gama MRH (Madera
Reciclada Hidréfuga) de )

Madeplax

Gama compuesta de madera,
materiales ecolégicos y pro-
ducto de la mezcla de elemen-
tos celulésicos y termoplasti-
cos. Por sus propiedades, las
zonas expuestas a la humedad
son los lugares idéneos para
su uso. Se trata de un mate-
rial que tiene componentes
que ofrecen ventajas frente a
las tradicionales debido a que
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presenta poca contraccion y
dilatacion, lo que aumenta su
vida util, ademas de su gran re-
sistencia a la humedad e inmu-
nidad a las plagas y el moho.
MRH es un material acustico y
aislante, idéneo para rechapar,
aplacar vy lacar. Al igual que la
madera, permite cortar, cepi-
llar o lijar, y es facil de mecani-
zar, atornillar y clavar.
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Apoyando la transformacién digital de la empresa:
Proyecto europeo WOODMARKETS

Para llevar a cabo la transformacion digital de las empresas se precisa
conocer y analizar a nivel sectorial tanto las problematicas, como las
prioridades y oportunidades. El proyecto europeo WOODMARKETS
esta trabajando para realizar un diagnéstico de las necesidades de las

empresas.

Dentro del proyecto WOODMARKETS, vy
con el objetivo de apoyar la introduccion
y reforzar el entorno digital para aumentar
las competencias, la visibilidad y la mejora
de la competitividad en el sector; durante
el mes de octubre se ha iniciado el envio
a empresas de la industria de la madera,
mueble, carpinteria y afines de una en-
cuesta que facilite la realizacién del diag-
néstico de necesidades y desafios que
requieren los negocios.

Bajo el nombre de ‘Integraciéon de herra-
mientas digitales en la industria maderera:
necesidades y expectativas’, este cuestio-
nario tiene como objetivo orientar mejor
las expectativas de las empresas del es-
pacio SUDOE (Sudoeste europeo) para

poder ofrecer el desarrollo o la adaptacién
de herramientas y servicios digitales ade-
cuados a las necesidades reales. En la
encuesta se pretende analizar desafios y
obstaculos digitales, ademas de descubrir
la importancia de integrar el uso de herra-
mientas digitales en cada departamento,
y la prioridad de implementar la tecnologia
digital para afrontar cada uno de los retos
a los que se enfrentan las empresas.

Ademads de definir estas necesidades, se
va a evaluar cémo estos resultados pue-
den responder total o parcialmente a las
problematicas detectadas por las empre-
sas, ademds de elaborar un catélogo de
acciones y servicios para adaptar o desa-
rrollar. Asimismo, se ordenaran las medi-
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WOODMARKETS

European Regional Development Fund

das que adoptarian las empresas en cuan-
to a transformacion digital, en cada uno de
sus departamentos, y se conocera de qué
herramientas digitales disponen y estan
integradas.

El resultado de estas encuestas es uno
de los pilares sobre el que se elaborara
un Catélogo de Herramientas y Servicios
de Acceso a la Transformacion Digital para
las Pymes, detallando la técnica necesaria
para poder ser implementada, las funcio-
nalidades y la inversién requerida. Si quie-
re colaborar rellenando la encuesta, co-
nocer mas detalles del proyecto y seguir
su evolucioén, puede visitar la pagina web:
www.woodmarkets-sudoe.com

Nuevo adhesivo libre de
formaldehido de Clavicant

CLAVICANT,SL distribuidor asociado de HB FULLER, pone a su
disposicién el nuevo adhesivo D3 RAKOLL 4933 PVAc mono-
componente.

Su principal caracteristica es que estd LIBRE DE FORMALDE-
HIDO.

Es un producto con alta resistencia al agua en encolados a am-
bos lados de la madera utilizando méaquinas de rodillo, paleta
dentada, brocha etc.

De color blanco, con un Ph 4, y una viscosidad intermedia per
mite una aplicacién regular y homogénea en todas las aplica-
ciones usuales realizadas en madera: superficies, chapado de
madera, encolados de alta frecuencia, laminado de HPL/CPL en
prensas de ciclo corto, encolado de montajes de maderas en
general y union de juntas de
paneles aglomerados.

Con este producto MEJORA-
MOS LA VIDA DE LAS PER-
SONAS, v los productos ter
minados pueden cumplir con
los requisitos mas exigentes
en cuanto a CERTIFICADOSY
NORMAS DE CALIDAD

Rakoll" 4933

—_—

~ El centro de formacion de

la Camara de Valencia

Tras la situacién sin antece-
dentes vivida, La Escuela de
Negocios de Céamara Valen-
cia quiere reforzar aun mas
el vinculo y la cercania con
las empresas, los profesio-
nales, y los participantes de
sus Masteres y Programas
Directivos. La formacién pro-
fesional ha sido la ultima ini-
ciativa realizada por la Escue-
la, con la finalidad de mejorar
la empleabilidad. El pasado
11 de septiembre se inaugu-

r6 el Centro de Formacion
Profesional “Campus Céamara
FP" que ofrece 4 titulos for
mativos de Grado Superior:
Comercio Internacional, Trans-
porte y Logistica, Marketing
y Publicidad y Desarrollo de
Aplicaciones Multiplataforma.
Sus magnificas instalaciones
trasladan seguridad, marcan
la diferencia, y transmiten
tranquilidad para el fomento
del trabajo colaborativo pre-
sencial o virtual.
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RESPUESTAS SECTORIALES EN UN ENTORNO DE
INCERTIDUMBRE.

LA DIGITALIZACION, CLAVE EN EL
CONGRESO HABITAT 2020

El Congreso Habitat 2020 se centrara en las estrategias de digitaliza-
ciéon de los procesos comerciales y la cadena de suministro, para adap-
tarse a la nueva situacién provocada por la crisis del Coronavirus. De
manera excepcional, el evento pasa a celebrarse en formato de directo

en ‘streaming’.

16
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El 22 de octubre se celebra la cuarta edi-
cion del Congreso Habitat, una iniciativa
de Asemad y Fevama, entre otras orga-
nizaciones sectoriales, que cuenta con el
apoyo de Generalitat Valenciana, la colabo-
racién de Feria Valencia y el comisariado
técnico y organizativo de Aidimme.

La cita anual especializada en los cambios
del entorno competitivo y la estrategia
empresarial para el sector del habitat,
aborda la digitalizaciéon de los procesos co-
merciales, ya sean entre empresas (B2B)
o para el consumidor (B2C); asi como los
retos impuestos por la Covid-19.

El programa de conferencias de expertos
y profesionales, que presentardn casos
de empresas lideres, se centra en las res-
puestas empresariales ante la pandemia,
de cara a la recuperacion de la economia
y la adaptaciéon a la nueva normalidad,
donde la digitalizacion de los procesos co-
merciales y la adaptacion de la cadena de
suministro centran las estrategias actua-
les para mantener la actividad econémica.

Retos de la crisis sociosanitaria

El Congreso Habitat 2020 abarca temas
como la situacion y perspectivas del en-
torno econémico en un contexto de alta
incertidumbre, con especial atencién al
impacto de este contexto en nuestro
sector y la evolucion de los mercados de
demanda de equipamiento del habitat (ho-
gares, construcciéon, mercado inmobiliario,
turismo, HORECA, retail, oficinas, etc.)

Asimismo, se hablard de los cambios
y tendencias socioecondmicos de con-
sumo derivados de la crisis sanitaria vy
econdémica, y del liderazgo en tiempos de
incertidumbre: las claves para mantener el
compromiso de los equipos de trabajo en
momentos de crisis y cambio.

En la programacion estan representados
todos los sectores y canales de distribu-
cion relacionados con el habitat: provee-
dores, fabricantes, distribuidores y servi-
cios, venta domeéstica, publica, online vy
contract.
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“Los escenarios son diferentes
segun el segmento de mercado”

ALBERTO SANTIAGO, GERENTE DE EMEDEC, S.L.

INNOVADORA, DINAMICA, AGIL Y FLEXIBLE. ASI ES EMEDEC,
LA EMPRESA VALENCIANA QUE DIRIGE ALBERTO SANTIAGO.
Emedec celebra su 30 aniversario en un momento en el que ya figura en
el ranking de cepyme 500, las 500 empresas espaiolas lideres en cre-
cimiento empresarial, tanto por sus resultados como su capacidad para
generar valor afiadido, empleo, innovacién y proyeccién internacional.

18
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¢Coémo fueron los comienzos de Emedec, cual ha sido su trayectoria?

Emedec nacié en 1990. La actividad comenzd con mi padre, José Santiago, en un peque-
Ao almacén del poligono de Alacuas. Dabamos servicio a la industria del mueble clasico
valenciano, con un producto especifico: tableros de aglomerado o MDF en crudo, que
posteriormente pasaba a la industria auxiliar, tan importante entonces, para su tratamien-
to, macizado, etc.

Aproximadamente desde 2005 fuimos ampliando la actividad y el tipo de cliente: efime-
ros de feria, disefadores, contract, interiorismo comercial, hotelero, restauracion...

En 2007 lanzamos Panelate, nuestra propia marca de producto. Disponiamos de los me-
dios tecnoldgicos de produccion, conociamos las materias primas y nos atrevimos con
los paneles decorativos. Fue un acierto porque pudimos ofrecer un nuevo producto al
cliente y afianzarnos en el mercado del proyecto de interiorismo.

En 2014 abrimos delegacion en Madrid y nos ha dado un empuje importante. Y actual-
mente, estamos en pleno traslado. Nos mudamos a Quart de Poblet, a las antiguas insta-
laciones de Camasa, un local con més de 10.000 metros cuadrados que nos va a permitir
seguir ofreciendo el servicio impecable que queremos ofrecer, ademas de responder
al incremento de la actividad. Tenemos mas de 200 disenos de tablero melaminico en
stock, necesitdbamos un espacio mayor. Pero ademas, hemos abordado la digitalizacion,
tanto de producciéon como de logistica, con adquisicion de maquinaria de alta tecnologia
que nos permitira disponer de un almacén inteligente. Era un proyecto con dos anos de
duracién, y justo a mitad del mismo llegoé el confinamiento. Nos ha obligado a modificar
algunas cosas, pero en las lineas béasicas seguimos adelante.

-iCree que esta crisis sanitaria puede suponer una reactivacién de la inversion en
el habitat?

Existen varios escenarios segun el segmento de mercado, pues les afecta de forma muy
diferente la crisis sanitaria.
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En el mercado de efimeros, estamos préc-
ticamente parados, todo el sector ferial y
expositivo estd muy afectado y no se apre-
cia movilidad a corto plazo.

En el equipamiento comercial, el retail, se
ha reducido la actividad, pero no ha desa-
parecido como el anterior. Lo mismo con
el interiorismo hotelero: ha caido pero no
ha parado, y hay proyectos que contindan
e incluso se emprende alguno nuevo. Es-
peramos gue se reactive el proximo ano.
Por el contrario, en la vivienda, las reformas
y la rehabilitaciéon se han reactivado de for
ma espectacular: parquets, paneles, car
pinterfa de madera, carpinteria exterior...
Han tenido un incremento muy importan-
te. Es una consecuencia del confinamien-
to, pero esperemos que ese cuidado del
habitat, el mantenimiento de nuestro en-
torno, sea algo que hayamos aprendido o
interiorizado después de todo esto y siga
en activo.

En el caso de Emedec, la situacion sanitaria
ha impulsado una nueva linea de producto
y la introduccién de nuevos materiales en
la produccion.

La idea surgié en el momento del confina-
miento viendo la necesidad de mamparas
de plastico que separaran a las personas
en los puntos de atencién al publico. En
aquel momento fue una cuestion mas soli-
daria que econémica. Vimos que podiamos
contribuir en ese hueco con tanta deman-
da y tan poca oferta. Tenemos la linea de
produccioén, solo habfa que cambiar made-
ra por plasticos y metacrilatos.

Y emprendieron la fabricaciéon de mam-
paras. {Contintan fabricandolas?

Si, con una demanda mas baja que en un
primer momento pero sigue completamen-
te en activo y funcionando. Ademéas nos
ha aportado la experiencia del trabajo con
plasticos. Somos y seremos madereros,
pero hemos aprendido que podemos incor
porar policarbonatos celulares en nuestras
lineas de producto.Y asf lo hacemos.

Lo que también nos ha proporcionado
aquella experiencia han sido los espacios
virtuales de venta. Creamos una pégina
web para la venta de mamparas en una se-
mana, actualmente vendemos online y la
experiencia es impresionante.

Hace dos anos que Emedec pertenece a
Asemad, jqué valoracién realiza del tra-
bajo de la asociacion?

Nosotros somos asociacionistas, creemos

20

que todo el apoyo al sector y a su desarro-
llo pasa por las asociaciones, y apostamos
por ello. En Asemad se estd trabajando
muy bien, hay una junta directiva joven,
dindmica y con ganas, que apuesta por la
carpinteria y por el prestigio que reclama vy
merece el sector, sobre todo aqui en Valen-
cia, donde es centenario.

LLa madera es un recurso natural que se va
a convertir en el material de construccién
del siglo XXI, es sostenible, aislante, salu-
bre, eficiente y cumple técnicamente con
todas las prestaciones necesarias. Tene-
mos un futuro enorme en construccion, re-
habilitacion, contract, retail e interiorismo.
La situacion sanitaria pasara y las activida-
des irdn volviendo a la normalidad. Valencia
€s una tierra creativa, con grandes artesa-
nos y grandes creadores y ahora contamos
ademds con la ventaja de la capitalidad
mundial del disefo en 2022, que va a ser
un acicate tanto para la promociéon de la
ciudad como para la actividad de los profe-
sionales del sector.

EN EL CASO
DE EMEDEC,
LA SITUACION
SANITARIA HA
IMPULSADO UNA
NUEVA LINEA DE
PRODUCTOY LA
INTRODUCCION
DE NUEVOS
MATERIALES

Y las asociaciones nos lo facilitan. Asemad
es nuestra voz en las administraciones, el
contacto directo de la industria con el legis-
lador y representa e impulsa las iniciativas
en apoyo del sector.
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I[I1 Encuentro entre profesionales de
interiorismo para instalaciones de
carpinteria en madera

Una mirada a la situacién del sector desde diferentes perspectivas
que permite localizar nuevas oportunidades frente a la fuerte disrup-
cion que ha supuesto la pandemia.

REPORTAJE

Asi describfa Maria Empar Martinez, directora general de Industria, Energia y Minas
de la Conselleria de Economia Sostenible, Sectores Productivos, Comercio y Trabajo,
el Il Encuentro entre profesionales de interiorismo para instalaciones de carpinteria
en madera, organizado por Asemad en colaboracion con Fevama, Aidimme, Cédmara
Valencia y Redit.

El lll Encuentro se celebré el pasado 1 de octubre en formato hibrido, semipresencial y
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virtual, en el Centro de Negocios Luis Vi-
ves de Cémara Valencia y se retransmitio
online en directo. El formato elegido fue
la primera demostracion de la nueva reali-
dad que ha traido la emergencia sanitaria,
en torno a la cual gird el completo anélisis
interprofesional que supuso el encuentro.

Aprovechar las sinergias

Durante la presentacion, Alejando Ber
mejo, presidente de Asemad, destacaba
el valor de las jornadas para aprovechar
sinergias y lograr que los negocios sean
competitivos: “El auge de grandes cade-
nas no debe ser un problema para la pe-
quefna y mediana empresa, el pequeno
taller o el instalador. Mientras sepamos
valorar nuestros trabajos y salirnos de la
estandarizacion tendremos sitio en una
economia globalizada que evoluciona a
una velocidad de vértigo. Es importante
aprovechar los contactos y sinergias que
podemos generar en asociaciones como
la nuestra”

Francisco Javier Garcia, presidente de
Fevama, destacaba la economia circular
como una de las grandes apuestas de fu-
turo. “Tecnologia, industria 4.0, economia
circular y la economia verde son el futuro.
Y en este sentido, tenemos una ventaja
competitiva, pues la madera es una ma-
teria prima renovable e inagotable, la mas
ecoldgica posible” “Es un momento de
incertidumbre, pero también de oportuni-
dades’ senalaba el presidente de Fevama.
Por su parte, José Vicente Morata, presi-
dente de Cémara Valencia, destacaba la
importancia de la construccion de nueva
planta y la rehabilitacion y el empuje que
ambos suponen para el sector.

Innovacion anti-Covid

Francisco Paton Lopez, jefe de Ventas en
Espanay coordinador de Prescripcién para
el sur de Europa de Polyrey, del Grupo Wi-
Isonart, centro su exposicién en los trata-
mientos antibacterianos de los tableros
técnicos mediante un recubrimiento de
resinas con iones de plata y la certifica-
cién Sanitized existente para ellos, que
demuestra la eficacia de este tipo de pro-
tecciéon. Actualmente se estan realizando
ensayos para comprobar la evolucion del
Covid-19 frente a la misma.

Cristina Revert, investigadora del Ob-
servatorio de Tendencias del Habitat de
AIDIMME, expuso las tendencias de-
tectadas ante la crisis socio-sanitaria en

brandingé

() et T

instalaciones hoteleras, restaurantes vy
comercios. Se centran en ocho grandes
ejes: seguridad, digitalizacién, distancia-
miento fisico, vuelta al hogar, solidaridad
local, compra de proximidad, turismo local
y sostenibilidad.

Por su parte, el arquitecto José Maria

ASEMAD/ 2020

Lozano hablé sobre los retos de la arqui-
tectura ante la pandemia. Y Sara Sanchez,
fundadora de Dobleese Space&Branding,
y Miguel Lozano, fundador de Huuun,
aportaron el punto de vista del disenhador
de interiores y sus propuestas para adap-
tar los espacios comerciales.
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HADA: HERRAMIENTA DE
AUTODIAGNOSTICO DIGITAL

AVANZADA

Se llama HADA y actiia como tal. Es la Herramienta de Autodiagnos-
tico digital Avanzada, disefiada por la Secretaria General de Industria
y de la Pyme del Ministerio de Industria, Comercio y Turismo, una apli-
cacién online que, a través de un cuestionario permite a las empresas
obtener una valoracion de su estado de madurez digital.

REPORTAJE
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HADA es una aplicacion gratuita que de-
fine, mediante seis niveles de madurez,
el grado de implantacién de la Industria
4.0 en las organizaciones y el punto en
el que se encuentran en el proceso de
transformacion digital. Analiza 16 éareas
distintas que se corresponden con cinco
dimensiones organizacionales de las em-
presas: estrategia de mercado, procesos,
organizacién y personas, infraestructuras,
y productos y servicios. Segun explica
el Ministerio, “en este proceso de trans-
formacién digital es fundamental que las

empresas conozcan el estado de digitali-
zacion en el que se encuentran. Esta he-
rramienta de autodiagndéstico tiene como
objetivo dotar a la industria espanola de
un instrumento gratuito, moderno y de
calidad que les permita evaluar su nivel
de madurez en relacion con el nuevo pa-
radigma de la Industria 4.0. Del mismo
modo, HADA esta pensada para conocer
su situacion comparativa respecto a otras
organizaciones con diferentes niveles de
madurez, recursos y actividad”
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La Herramienta de Autodiagnéstico Digital Avanzada (HADA) disefiada por la Secretaria General de Industria y de la pyme, es una aplicacién online que, a través de un

cuestionario permite a las empresas obtener una valoracion de su estado de madurez digital.

hada

HERRAMIENTA DE
AUTODIAGNOSTICO

IGITAL

DIGIT/
AVANZADA

Para ello, se han definido 6 niveles de madurez que establecen el grado de implantacion de la
Industria 4.0 en las organizaciones y el punto en el que se encuentran en el proceso de
transformacién digital.

HADA analiza 16 éreas disti con 5 di delas

+ Introduccion

Desarrollo

+ Consolidacion

empresas:

Estrategia de mercado
Procesos

Organizacion y personas
Infraestructuras

Productos y servicios

Estéfico  Consciente Competente Dindmico Referenfe  Lider

A la aplicacion se accede a través de la
web Industria Conectada 4.0, creada por
el Ministerio, hay que registrarse vy relle-
nar un pequefno cuestionario para recibir
posteriormente por correo electronico
con las instrucciones y un enlace exclusi-
vo para la empresa. Una vez finalizado el
cuestionario de autodiagnéstico se recibe
un informe en el que se indica el nivel de
madurez evaluado para cada érea, junto

con una comparacion con empresas ho-
mologas.

“Las conclusiones e informe resultantes
de esta herramienta servirdn de base
para una necesaria reflexion interna en
cada organizacién. Una reflexion que per-
mita planificar el desarrollo e implantacién
de acciones y proyectos concretos, en los
cuales logre aumentar su competitividad

ASEMAD/ 2020

HADA DEFINE
EL GRADO DE
IMPLANTACION
DE LA INDUSTRIA
4.0 EN LAS
ORGANIZACIONES

y eficiencia en el mercado actual y futuro’
indica la web Industria Conectada 4.0.

Por su parte, para la Secretaria General de
Industria y de la Pequena y Mediana Em-
presa, creadora de la herramienta, “esta
informacion serd de gran utilidad para
el desarrollo de iniciativas y politicas de
apoyo al impulso de la Industria 4.0 en la
industria espanola”

C LAV r -] ANT Distribuidor asociado = H.B. Fuller

Rakoll —.

Woodworking Adhesives

Disponemos de la cola blanca / adhesivo D3 de PVAc monocomponente SIN FORMALDEHIDO

Caracteristicas:

Adhesivo sin formaldehido

volatiles (VOC)
Buena resistencia al agua

Tiempo de curado rapido

a altas temperaturas

ga D3y EN 14257

te (certificado ift)

Emicode EC1 Plus
(certificado por Fraunhofer WKI)

No se decolora a altas temperaturas

Bajo contenido de compuestos organicos

Uniones encoladas con buena resistencia
Clasificacién segun EN 204: grupo de car-
(WATT91) como sistema de un componen-

Clasificacion segun los requisitos de GEV:

Poligono Industrial El Collet, parcela 707

Aplicaciones:

Encolado superficial de folios decorados
Chapado de madera

Enlace de alta frecuencia

Laminado de HPL / CPL en prensas de
ciclo corto

Encolado de ensamblajes

Unién de juntas de paneles y encolado de
madera blanda y

aglomerada, asi como de madera dura

http:www.clavicant.es

. 12580 Benicarlé (Castellon) Tf. 964461231 correo: comercial@clavicant.es

& HB. Fuller | Rakoll = '

Rakoll’ 4933
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ESTRUCTURAS DE MADERA
PARA UN DISENO MAS HUMANO

Meliana acogera el primer Centro de dia de Personas Mayores cons-
truido con madera estructural. Un edificio ejemplar, sostenible y confor-
table, que acoge a sus usuarios a través de sus espacios concebidos para
promover el envejecimiento activo y las relaciones entre las personas.

REPORTAJE
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El proyecto de edificio del Centro de Dia
en Meliana (Valencia), realizado por la UTE
Meliana Virai Arquitectos+Estudi PSP Ar
quitectura, pone el foco en la sostenibili-
dad vy el disefo confortable basado en las
personas. Por ello desarrolla un edificio
inicialmente en planta baja (con posibili-
dad de planta primera), con zonas abier
tas, gue permiten relacionar los diferentes
espacios funcionales, a la vez que aportan
calidad ambiental a los usuarios. Un edi-
ficio singular de lineas simples y limpias,
anchos muros y un sistema constructivo
sostenible que aprovecha recursos loca-
les: prefabricados de madera estructural
con balas de paja en su interior, como ma-
terial aislante, procedente de la paja so-
brante de la recogida del arroz. Se trata de
un proyecto de arquitectura bioclimatica,
pionero en la Comunidad Valenciana.

Una fuerte apuesta por la madera

El disefio del Centro de Dia, cuya obra se
ha licitado recientemente, se basa en las
personas, introduciendo conceptos como
la “humanizaciéon” de la arquitectura y la
sostenibilidad integral. Para ello, el edifi-
cio contara con todas sus estructuras de
madera y productos derivados de este

material, que unidos entre si formarén
un conjunto resistente. Dicho sistema
estructural incluye: elementos verticales
(pilares 0 muros entramados); elementos
horizontales (vigas, viguetas de forjado vy
entrevigado de suelo); y armadura de cu-
biertas de correas, de pares, de cerchas y
de boévedas y cupulas. Todas estas estruc-
turas podran ser de madera maciza o de
madera laminada (CTL).

La estructura consta de planta baja y futu-
ra planta primera. La estructura horizontal
de la planta baja es un forjado de CTL de
200 mm., de 5 capas, y se ha considerado
que la futura cubierta seria de entramado
ligero, a base de viguetas de LVL con ta-
blero superior e inferior. Los forjados, por
Su parte, se apoyaran en jacenas de ma-
dera laminada y en muros de entramado
ligero. La estructura vertical esta com-
puesta por pilares de madera laminada y
muros de entramados de madera, con ba-
las de paja de arroz en fachadas exteriores
y rellenos de lana mineral en el interior.
Una apuesta por la arquitectura bioclima-
tica y de economia circular en un edificio
publico que se estrena en nuestra Comu-
nidad.
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OFICINA TECNICA PARA DAR SERVICIO Y
SOLUCIONES CAD/CAM

—TRESMADER

SUMINISTROS DE CARPINTERIA

PUERTAS EN BLOCK, COCINAS, ARMARIOS, PARQUETS, FERRETERIA,
CORTE, CANTEADO...

Distribuidor de Finsay Rehau “FINSA  REHAU
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Proyecto ganador "From cradle to cradle"

Madera inmortal

Mas de 40 jovenes disefiadores espafioles compitieron por crear el
objeto mas perdurable en madera de roble rojo estadounidense. Los
finalistas formaron parte de la exposicion Toca Madera.
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REPORTAJE

"“Fabricamos objetos que duren més tiem-
po, gasten menos energia, apenas gene-
ren desperdicio y su huella de carbono
sea beneficiosa para el medioambiente’
explica Carlos Kasner, responsable de
AHEC en Espana.

Se trata del concurso para jévenes disena-
dores espanoles, del que nace la exposi-
cién Toca Madera. Una iniciativa de AHEC,
junto con la Asociacion de Ingenieria de

Disefno Industrial de AIDI, en la que los
participantes debian responder al reto de
disefar “objetos infinitos’ es decir, obje-
tos que perdurasen en el tiempo, usar la
madera como material constitutivo domi-
nante y concretamente la madera de roble
rojo estadounidense.

Se eligieron ocho proyectos finalistas que
se exhibieron en febrero de 2020 en el
Centro Cultural Ferndn Gémez de Madrid,




durante el Madrid Design Festival 2020.
Un comité de seleccion formado por re-
conocidos disenadores espafoles, repre-
sentantes de instituciones nacionales del
ambito del disefo, comunicadores espe-
cializados y representantes de las asocia-
ciones organizadoras eligieron al proyecto
ganador: ‘From cradle to cradle’, seguido
de ‘Dew’ como primer finalista y “Taburete
Barlovento” como segundo finalista.

Tres objetos intemporales

El proyecto ganador, ‘From cradle to
cradle’, un diseno de Marfa Ruiz de Elvira
Nadal, Celia Martinez Otaduy y Daniel Ro-
mero Pérez es una cuna que se convierte
en dos sillas, y después nuevamente en
una cuna para satisfacer las necesidades
de su ocupante. Es un objeto tradicional
que se reinventa a lo largo de su vida para

acompanar al usuario durante las diferen-
tes etapas de la suya, adaptandose a sus
necesidades en cada momento.

Por su parte el primer finalista, ‘Dew’, es
un sistema de estantes, espejo, apliques
y perchas creado por Maria Mandaryna,
que se adapta a cualquier espacio y uso
domeéstico: mesa de noche, tocador o per
chero. El segundo finalista fue el taburete
‘Barlovento’, de Andres Mariho Maza,
un taburete con una forma aerodindmica
que es fuerte y ligera al mismo tiempo. Se
plantea como un sistema flexible que per
mite diferentes configuraciones de asien-
to y material textil, altura total y altura de
reposapiés.
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REPORTAJE

EL SECTOR SE RECUPERA
MODERADAMENTE TRAS EL
CONFINAMIENTO

El pardn provocado en la industria por la crisis sanitaria ha roto con la ten-
dencia ascendente del primer trimestre de 2020; sin embargo, las previsiones
para el cierre del tercer trimestre, cuyos resultados se estan ultimando, son
optimistas y denotan una moderada recuperacion.

REPORTAJE
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Segun el ultimo informe hecho publico
por el Obervatorio de Mercado de Car
pinteria y Afines de Aidimme, referente al
segundo trimestre de 2020 y que recoge
las previsiones para el tercer trimestre; el
sector de carpinteria experimentara una
moderada recuperacion tras la importante
caida de las ventas motivada por el paron
del confinamiento.

Mientras que las ventas de este sector en
el segundo trimestre cayeron un 24,5%
con respecto al mismo ejercicio del ano
anterior; los empresarios esperan que la
caida en el tercer trimestre sea de tan
solo un 3,2%. Ademas, si comparamos
la evolucion de las ventas de las carpin-
terfas con la de fabricantes de mueble, en
el segundo trimestre del ano el sector de

carpinterias y afines descendio sus ventas
en un 24,5%; mientras que el sector de
fabricacion de mueble tuvo una caida muy
similar (24,8%), en un contexto de crisis
sanitaria aguda.

indice de clima empresarial positivo

Después de un segundo trimestre en el
que tocd fondo, el indice de clima em-
presarial asciende hasta los 32,1 puntos
sobre 100. Para obtener este resultado
sobre las expectativas empresariales,
el Observatorio de Carpinteria y Afines
recoge el porcentaje de empresas que
esperan mejoria, empeoramiento o man-
tenimiento de la situacidon comparada con
el mismo trimestre del ano anterior. A
continuacioén, se ofrece un saldo que se
obtiene restando el nUmero de empresas



que esperan empeoramiento de aquellas
que esperan mejorfa. A partir de esta cifra
se obtiene un valor Unico (indice de Clima
Empresarial).

El informe de coyuntura es una inicia-
tiva propia de Asemad para el sector de
empresas de carpinteria y afines. Esta
basado en la participacion de empresas
industriales pertenecientes al sector, las
cuales aportan informacién trimestral so-
bre la evolucion de distintas variables del
ambito de la gestidon empresarial (ventas,
empleo, inversiones, etc.). Asimismo,
contribuyen con informacién sobre las ex-
pectativas de los responsables de las em-
presas acerca de la evoluciéon préxima de
dichas variables.

Desde su creacién en 2019, el Observa-
torio de Carpinteria y Afines ha recabado
informacién de empresas del sector y ela-
borado informes de coyuntura especificos
de esta industria, teniendo en cuenta a
todos sus subsectores.
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—Mueble fabricantes. Crecimiento
ventas.

Datos mueble: Observatorio de Mercado del Mueble (AIDIMME)
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Superficies antibacterianas de Egger

MATERIALES PARA UNA
EMERGENCIA SANITARIA

Las medidas preventivas surgidas de la emergencia sanitaria causada
por el Covid-19 requieren a su vez de nuevas prestaciones para los pro-
ductos y materiales que los componen, que pueden colaborar eficaz-
mente en la lucha contra el virus y proporcionar al usuario la seguridad
y confianza que en estos momentos mas necesita. La certificacion de
los mismos es ademas una tendencia en alza.
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Biosensores incorporados, recubrimien-
tos nanomodificados, resinas antibacte-
ricidas... El Ministerio de Ciencia e Inno-
vacion, en colaboracién con los institutos
tecnoldgicos Aidimme y Cetem, ha edita-
do “Retos y soluciones Covid’ una publi-
cacion fruto de un completo estudio que
incorpora las Ultimas soluciones que la
industria aplica a sus productos.

Deteccion del virus

El estudio identifica, entre otros, tres re-
tos centrados en el mobiliario y sus mate-
riales. El primero, la deteccion de virus en
las superficies de mobiliario. En este sen-
tido, destaca el desarrollo de biosensores
que detectan la presencia del virus de for
ma répida y pueden transmitir una senal
luminica. En una version mas sencilla, los
sensores podrian detectar la presencia de
grasas, indicando que necesita limpieza y
desinfeccion.

Certificacion de producto y materias
primas
El estudio sefala la tendencia a la certifica-

cion relativa al tratamiento y desinfeccion
de productos de mobiliario, que se esta
exigiendo para su acceso a diferentes sec-
tores como el hospitalario, el hotelero o
el hostelero. "Es previsible que esta exi-
gencia de certificacion se extienda hacia
los proveedores de materias primas, por
lo que se considera necesario establecer
y poner a punto metodologias experimen-
tales que aseguren que las materias pri-
mas suministradas se encuentran libres
de virus”

Disminucion de la permanencia del vi-
rus

El segundo de los retos apunta a la dis-
minucién del tiempo de supervivencia del
virus en las superficies. Los trabajos en
este &mbito se centran en identificar qué
factores condicionan su tiempo de vida en
las superficies y en analizar la eficacia de
los nuevos recubrimientos frente al coro-
navirus. Son recubrimientos nanomodifi-
cados para diferentes materiales, como
madera, metales, plasticos, etc. que ya
existen en el mercado y han demostrado



su capacidad antibacteriana, antimicrobia-
na y antivirica para determinados virus.
Entre ellos, los recubrimientos con nano-
particulas de iones metalicos (plata o co-
bre). La plata en concreto es un agente
antibacteriano cuya eficacia se aproxima
al 100% frente a bacterias, microbios y
ciertos virus como el VIH, el herpes sim-
ple o la hepatitis B.

El estudio senala ademas el desarrollo de
otras potenciales soluciones, como los
recubrimientos o superficies omnifébicas,
conductoras, autolimpiables o que liberen
iones de plata, prestaciones que, por las
caracteristicas del Covid-19 y de su trans-
mision, podrian contribuir a combatirlo.

Eliminacién del virus

El tercer reto, "y mas ambicioso’ es la
eliminacion del virus de las superficies
de mobiliario y equipamiento, “objetivo
para el cual es de gran importancia el de-
sarrollo de materiales resistentes a trata-
mientos de desinfeccion de COVID-19, asi
como materiales con capacidad antivirica
para todo tipo de mobiliario”

Acabados antibacterias Healthy.\WWood de Milesi
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OPINION

Por el futuro del sector

Por Eloy Pérezy
Patricia Sancho
Madersan

A lo largo de los ultimos 30 afos, desde que Madersan emprendi6 su
andadura en la dificil década de los noventa, la evolucién del sector
ha sido trepidante. Hemos visto caer empresas consolidadas y nacer o
crecer a otras tantas.

OPINION
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La creacién de nuevos productos, nuevos materiales y acabados se ha desarrollado a
un ritmo frenético. Estudiar las nuevas tendencias para poder atender las demandas es
la clave en un mercado tan cambiante, y cada vez méas exigente.

Madersan fue pionero en el sector al introducir lineas de montaje en block y mecani-
zado de puertas, con el fin de facilitar a nuestros clientes, de caracter profesional, la
instalacién y manipulacion de nuestros productos. Un proyecto arriesgado en el cual
dedicamos mucho tiempo y esfuerzo.

I+D+| esté a la orden del dia. Por ello, realizamos importantes inversiones en maquina-
ria y tecnologia, para mantener y ampliar nuestra linea de productos. Cualquier esfuer
70 tecnoldgico no seria relevante si no contdramos con un amplio stock de productos
con el que atender la exigencia de nuestros clientes, el servicio.

El mundo en el que vivimos ha evolucionado, hemos apostado por tecnologia, maqui-
naria, automatismos y un largo etcétera, dejando de lado “el oficio” Se echa de menos
en nuestro sector la falta de formacién, la escasa apuesta publica y privada por garan-
tizarnos un relevo generacional que nos asegure a todos un futuro no tan lejano, con
productos y mano de obra local.

Como consecuencia, el cliente final valora mas el precio que la procedencia o elabora-
cion y calidad de nuestros productos y en esa batalla siempre salen beneficiadas las
grandes superficies, nuestra mayor competencia.

Nos corresponde a todos como parte del sector, a asociaciones como ASEMAD vy en
mayor medida a las instituciones publicas, la apuesta por la formacion de jévenes profe-
sionales que estén a la altura de lo que el sector demanda. Debemos dar a conocer las
ventajas estéticas y funcionales de la madera y sus derivados, pero cualquier esfuerzo
sera en vano si no somos capaces de formar a profesionales que conozcan y sepan tra-
bajar la madera de forma artesanal. Nuestro legado, es hacer que futuras generaciones
contindien con “el oficio”

Desde Madersan apostamos por una formacién profesional de calidad, por el respeto
entre profesionales y por mantener una escala de cliente que en definitiva es nuestro
mayor activo. Depende de todos favorecer estos cambios que nos hagan a todos dis-
frutar de un mejor futuro.



I ARTILUGIOS DE CARPINTERO

El congrell,
antepasado
de la prensa

hidraulica

Por Carlos Sebastia Samper y

David Sebastia Vendrell
(Ebesta Proyectos en Madera S.L./
Ebesta.es)
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Ya en desuso en la actualidad, el congrell (del francés, “etreignoir’),
es una de las herramientas mas desconocidas y curiosas de cuantas se
utilizan en ebanisteria.

El congrell - en francés, “etreignoir’, cuya traduccion literal seria ‘constrefnidor™-, es una
de las mas curiosas herramientas de ebanisteria y carpinteria, por su sencillez y efica-
cia, y a la vez por su desuso actual. Un utensilio auxiliar que no se utiliza manualmente
y que ha sido sustituida por nuevos materiales que la componen, pero no por nuevas
técnicas.

g El congrell se usa para encolar piezas planas por sus cantos, con el fin

de formar tableros de madera maciza compuestos por piezas de menor
anchura.
Ante una falta de anchura de madera maciza de una sola pieza que provi-
niera de un Unico tronco aserrado, la unién de varias piezas era necesaria
para fabricar diferentes tipologias de mobiliario y carpinterias. De esta
necesidad surge el congrell o “etregnoir'como herramienta auxiliar de
ebanisteria.

La herramienta se compone de dos pares mellizos de listones, normal-
mente de madera de encina (carrasca), por su elevada dureza, con una serie de perfora-
ciones en sus caras para insertar unas espigas como topes de anchura. Se complemen-
ta con un sistema de cunas (‘tascons’ en valenciano) que sirven de sistema de apriete
del conjunto. Entre cada listéon mellizo se colocan los tablones a unir, intercalando entre
ellos el adhesivo a canto o mediante recalada con alma.

Su uso es sencillo y el sistema resultaba muy eficiente, ya que mediante una serie de
piezas relativamente estrechas de madera, se conseguia un elemento plano de made-
ra maciza para poder fabricar piezas de carpinteria como tableros de mesas, puertas,
paneles, etc.

Actualmente este tipo de herramientas ha caido en desuso, reemplazandose por pren-
sas hidraulicas, utilizadas para fabricar los tableros conocidos como alistonados, que
podemos encontrar en varias especies de madera. No obstante, se sigue utilizando
el congrell, o los sistemas actualizados, para confeccionar tableros de dimensiones
discretas; pero de especies que la industria maderera no ofrece habitualmente. Esto
demuestra que este tipo de herramientas, aun en el olvido, siguen siendo Utiles a dia
de hoy en talleres de ebanisteria.
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Cambiosenel CTE:
una oportunidad para la madera

La recién modificada normativa del Cédigo Técnico de la Edificacion
abre nuevas oportunidades para el uso de la madera y derivados, tanto
en obra nueva como en rehabilitacion.

REPORTAJE

Por Miguel Angel Abian Pérez
Dpto. de Tecnologia y Biotecnologia
de la Madera de AIDIMME

il
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Por multiples razones, la madera es un
material muy adecuado para su uso en
arquitectura e ingenierfa. Frente a mu-
chas constructoras que siguen trabajan-
do como hace cuarenta anos, cada vez
son mas los arquitectos que defienden
la madera como material del presente y
del futuro en un mundo finito de recursos
menguantes. Con materiales técnicos
como la madera laminada encolada vy la
madera contralaminada o CLT, es posible
construir sin limites en el disefio, la forma
y el tamano. Por esta razén empiezan a
proliferar por todo el mundo rascacielos y
grandes estructuras de madera.

Elevado aislamiento térmico de la ma-
dera y materiales derivados

Una caracteristica idonea de la madera
para su uso en construccién es su elevado
aislamiento térmico o baja conductividad.
Se considera que un material es aislante
térmico si su conductividad es menor de
0,08 W/mK. Por ejemplo, los tableros de
fibras de madera tienen una conductividad
térmica de 0,04-0,06 W/mK, y los OSB o
de virutas orientadas, de 0,04-0,05 W/mK.
La lana de roca, por ejemplo, tiene una

conductividad térmica de 0,04-0,05 W/
mK, pero procede la extraccién minera de
rocas de basalto y de su posterior fundi-
cion en horno a més de 1600°C. Por tanto,
la lana de roca necesita un gran consumo
de energia para su fabricacién, y no puede
considerarse un material ecolégico, pues
no es de bajo impacto ambiental, como si
lo son el corcho, el bambu o la madera.
Aunqgue los productores de lana de roca
afirman con razén que es un material reci-
clable, resulta dificil encontrar datos sobre
su reciclaje, por lo que probablemente no
constituye aun una practica frecuente.

Importante cambio normativo

Hasta la fecha, el uso en Espafna de ma-
dera en construccion se ha visto penali-
zado normativamente respecto a otros
materiales. Sin embargo, el pasado mes
de diciembre se aprobdé el Real Decreto
de Modificacién del Codigo Técnico de la
Edificacion (CTE), que servird para aumen-
tar la eficiencia energética de los edificios.
Las modificaciones respecto a la anterior
version del CTE, aprobado en 2006, que
conciernen al ahorro energético, se con-
centran en el nuevo “Documento Basico



CODIGO TECNICO.
DE LA EDIFICACION

de Ahorro de Energia” (DB-HE), que se ali-
nea plenamente con las recientes iniciati-
vas legislativas, nacionales y europeas, di-
rigidas al ahorro de energia en los distintos
sectores, asf como al fomento de las ener-
gias procedentes de fuentes renovables.

Con la entrada en vigor de esta modifi-
cacion del CTE, los nuevos edificios que
se construyan deberan tener una elevada
eficacia energética. Esto, sumado a la ma-
yor contribucion de energia procedente
de fuentes renovables, supondrd una re-
duccién del consumo de energia primaria
no renovable respecto a los edificios ac-

tuales de aproximadamente un 40% de
media. Dichos objetivos conciernen tanto
a las edificaciones de nueva construccion
como a la rehabilitacion de las ya existen-
tes. En ambos casos, la modificacion del
CTE plantea medidas para disminuir la de-
manda energética y para sustituir las ins-
talaciones de baja eficacia energética por
otras mas eficientes.

De esta forma, el nuevo DB-HE mejorara
la calidad de las envolventes térmicas de
los edificios y fomentara el uso de mate-
riales y tecnologias mas eficaces y sos-
tenibles para su acondicionamiento. Esto
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constituye una gran oportunidad para la
madera y sus materiales derivados (table-
ros de fibras, tableros aglomerados, ta-
bleros mixtos, tableros OSB, etc.); ya que
son idoneos, por su baja conductividad
térmica, para usarse en dichas envolven-
tes. Asimismo, al ser materiales renova-
bles, reciclables y sumideros de CO2, pre-
sentan ventajas medioambientales sobre
otros materiales de aislamiento y cumplen
las directivas europeas sobre uso de ma-
teriales renovables y reciclables en cons-
truccién; ademas de adaptarse a las altas
exigencias de las envolventes de edificios
con estandar Passivhaus.
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INTERZUM

Colonia, Alemania

Del 4 al 7 de mayo de 2021

Interzum ha lanzado interzum@home, una plataforma digital que complementara el cer
tamen presencial para “expandir las oportunidades comerciales de sus expositores” vy
acercar el evento a un mayor espectro de visitantes. La plataforma plantea diversos esce-
narios digitales, con showrooms y transmisiones online en directo: webinars, videochats,
presentaciones y hasta un café virtual, donde los expositores podran iniciar conversacio-
nes con sus clientes, “con oportunidades reales de networking” Tal como indica la orga-
nizacién del certamen, “la acciéon en el recinto ferial seguird siendo la piedra angular del
evento. Los eventos hibridos transmitirdn a todo el mundo la accién en el recinto ferial,
enrigueciendo la exhibicién de la industria con ofertas digitales adicionales”

LIGNA

Hannover, Alemania

Del 10 al 14 de mayo de 2021

Christian Pfeiffer, director global de Deutsche Messe, Ligna & \Woodworking Shows, prevé
una alta participacion, dada la demanda actual de espacio de exposicion: “el evento volvera
a llenar diez pabellones. Después de muchas semanas de distanciamiento social, eventos
online y videoconferencias desde casa, la industria tiene ganas de reunirse cara a cara.
Las empresas de la industria de la madera estan deseosas de reanudar la produccién y
las ventas habituales. Quieren poder asesorar e informar a sus clientes en persona. Esta-
mos haciendo todo lo posible para proporcionar un entorno seguro y eficaz donde puedan
reunirse, exhibir nuevos productos y hacer que el negocio vuelva a dinamizarse". La feria
contara con una opciéon de participacion digital, actualmente en desarrollo, para exposito-
res y visitantes que no puedan viajar a Hannover.

DOMOTEX

Hannover, Alemania

Del 18 al 20 de mayo de 2021

La feria pospone unos meses su celebracién. El evento, que tradicionalmente se cele-
braba en enero, tomo esta decision debido a la incertidumbre generada por la pandemia.
Cabe recordar que Domotex tiene un amplio alcance internacional, y méas del 70% de los
visitantes y el 80% de los expositores provenian del extranjero en su Ultima edicion. La
muestra se desarrollard como un evento hibrido: una exposicion fisica complementada
con formatos virtuales. La organizacion también esté trabajando en una conferencia digital,
que tendréd lugar el 15 de enero de 2021 con el tema principal de “Cover New Ground!”
Domotex volvera a mostrar las Ultimas novedades en revestimientos de suelos: parquet
de madera maciza y suelo laminado, revestimientos textiles, baldosas de vinilo, PVC, latex
o caucho, seran algunos de los productos que podremos encontrar en su amplia oferta.

REBUILD

Madrid, Espana

Del 21 al 23 de septiembre de 2021

Rebuild reunio el pasado septiembre en Barcelona a mas de 260 conferenciantes del sec-
tor académico, técnico y profesional de la industria de la edificacién, en el Congreso Na-
cional de Arquitectura Avanzada y Construccion 4.0, y a un centenar de firmas lideres en
el showroom celebrado junto al congreso. La organizacién ha llevado a cabo un extenso
protocolo, con todas las medidas de prevencién, para crear un entorno de negocios se-
guro, “con la satisfaccion de habernos erigido como punto clave para la reactivacion post
confinamiento de todos los actores implicados en el ciclo de la edificacion’ indica Gema
Traveria, directora del evento. Rebuild se celebrard en 2021 en Madrid, en las instalaciones
de Ifema.
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B2B

Nace B2BMarket,

su marketplace
del habitat

Las empresas del sector del habitat ya cuentan con
una plataforma B2B especifica para su actividad, en
la que pueden ofrecer sus productos y servicios,
buscar proveedores, establecer nuevos contactos y
generar negocios a través de la plataforma digital
B2BMarket, su marketplace del habitat.

Registrese en b2bmarket.aidimme.es

AIDIMME FEVAMA

FEDERACION EMPRESARIAL DE LA MADERA Y MUEBLE

INSTITUTO TECNOLOGICO DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

Este proyecto ha recibido financiacion del
programa de investigacion e innovacion
Horizon 2020 de la Unién Europea en virtud
del acuerdo de subvencién n° 723810

Accion singular para la reactivacion y la % G E N E RA L ITAT

reconversion de la actividad industrial
de la Comunidad Valenciana. \ VAL E N C |AN A
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Sostenible, Sectors Productius,

Comerg i Treball .




